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	Ćwiczenia

	CELE PRZEDMIOTU


	Celem przedmiotu jest zaprezentowanie wybranych aspektów psychologicznych wpływających na nasze decyzje oraz uwrażliwienie studentów na irracjonalne motywy podejmowania decyzji ze szczególnym uwzględnienie wybranych błędów poznawczych. 



	TREŚCI PRZEDMIOTU

(z podziałem na 

zajęcia w formie bezpośredniej i e-learning)


	Treści realizowane w formie bezpośredniej:  

1. Decyzja – proces, definicje i typologia decyzji.

2. Specyficzne cechy procesu decyzyjnego w zależności od warunków:

a. Decyzje w warunkach pewności

b. Decyzje w warunkach prawdopodobieństwa

c. Decyzje w warunkach niepewności

3. Specyfika ludzkich decyzji na tle ewolucji człowieka – decyzje związane z fizycznością człowieka a decyzje cywilizacyjne – ćwiczenia 

4. Ograniczenia racjonalności człowieka w procesach podejmowania decyzji w świetle psychologii eksperymentalnej i ekonomii behawioralnej.

5. Decyzje a autorytet – prezentacja eksperymentu S. Milgrama

6. Pozytywny wpływ grupy na podejmowanie decyzji przez jednostkę – ćwiczenie NASA

7. Negatywny wpływ grupy na decyzje indywidualne – eksperyment S. Ascha

8. Teoria perspektywy D.Kahnemana – ćwiczenia ilustrujące wybrane błędy heurystyczne:

a. heurystyka zakotwiczenia

b. heurystyka torowania (kanalizowania)

c. heurystyka porównywania

d. heurystyka potwierdzania

e. heurystyka halo

f. błąd małych liczb

9. Wpływ indywidualnej struktury potrzeb psychologicznych (wg Murraya) oraz psychologicznych mechanizmów obronnych na jakość podejmowanych decyzji i jakość motywacji

W trakcie zajęć studenci biorą udział w specjalnie przygotowanych ćwiczeniach ilustrujących różne sytuacje decyzyjne .

Treści realizowane w formie e-learning: nie dotyczy
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