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	Celem przedmiotu jest zaznajomienie studentów z metodami i technikami negocjacji.

	TREŚCI PRZEDMIOTU

(z podziałem na 

zajęcia w formie bezpośredniej i e-learning)


	Treści realizowane w formie bezpośredniej 

Wprowadzenie do tematu Negocjacji Style i strategie negocjacji.

Taktyki negocjacji.

Negocjacje „wygrany-wygrany”.

Komunikacja w konflikcie - case study

Skuteczna komunikacja międzyludzka.

Cechy skutecznego negocjatora – przykłady konkretnych osób.
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